
Maîtrisez vos crédits lors de
vos recherches 

Le mode d'emploi en 4 étapes !

SenSaaS
Votre rendez-vous hebdomadaire 



Sur la plateforme de Markethings, vous avez la possibilité de scinder votre
recherche en deux temps : d’abord vous identifiez les entreprises et effectuez un tri
en fonction de vos besoins et priorités, puis vous recherchez uniquement les
coordonnées des entreprises retenues. Cette approche vous permettra d’utiliser
graduellement vos crédits.

Vous voulez utiliser progressivement vos crédits dans le cadre d’une démarche de
prospection commerciale, car les coûts peuvent vite augmenter en fonction du
volume (et de la qualité) des données. 

Vous avez effectué vos recherches dans Company Search en choisissant d'abord le
domaine d'activité (code naf ou recherche par mots-clefs), puis êtes passé.e à l'étape
2 en sélectionnant des filtres légaux et financiers. Vous voulez maintenant obtenir
des numéros de téléphone et des mails à l'étape 3? 

Suivez les étapes de la page suivante !
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Plutôt que de passer directement à l'étape 3 pour récupérer les données de
prospection, vous pouvez exporter votre recherche à l'étape 2. 

Garder une copie de votre doc Excel & triez votre fichier en ne gardant que les
résultats qui vous intéressent. L’intitulé de l’onglet ne doit pas être modifié.

De retour sur la plateforme, rendez-vous à la page Enrichissement CRM.
Charger votre document xls, puis cochez les cases en fonction de vos besoins
(emails, numéros de téléphone, dirigeants).

Appuyez sur "Télécharger" pour sélectionner le fichier sur votre ordinateur,
puis sur "Calculer le nombre d'entreprises ciblées" pour obtenir le résultat et
enfin sur "Commander".


